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小记者：您好，学长，我是笃行创业学院的记者，今天很高兴您能抽空接受我们的采访。能请你自我介绍下吗？

李朋超：好的，我是营销102班的李朋超，现在还是一名在校的大三学生。能接受采访，我感到很荣幸。现在是我院首家“校中店”式生产性实训基地“音乐之声”琴行的店长，很感谢学校的支持。我并不认为自己有多成功，只是在这里说说心里话，希望能给学弟学妹以启发。

小记者：学长，一直在订单班学习，怎么会有想要创业呢？不怕影响学习吗？

李朋超：嗯，我一直在华商订单班学习，今年8月25日才开始创业的。因为学习与工作不能同时照顾，所以打算退出订单班，全心全意的创业了。

小记者：学长，怎么会从事琴行这个行业呢，是有什么特殊的机遇吗？

李朋超：因为，我曾经在一家大的琴行做兼职，从打扫卫生的小职员，一直做到店长，所以，我对这个行业还是比较熟悉的，先就业再创业。

小记者：学长，在创业过程中，有遇到什么困难吗？资金来源是哪里？

李朋超：我在创业的过程中，最大的问题就是资金有时候跟不上，因为我的创业基金都是我在前期兼职中积累下来的，所以并不算多。朋友也给予了帮助。

小记者：学长，你认为自己在创业过程中最需要感谢的人是谁？

李朋超：我最需要感谢的还是我的朋友。我的员工都是我的朋友，他们帮我授课，很多都是曾经以前那个琴行的员工，因为他们相信我，所以就跟着我了。

小记者：学长，你认为要成功的关键是什么？

李朋超：我认为我的成功，是因为我有很多知心的朋友，我之所以能有那么好的运气，全靠真诚两个字，无论是做事还是做人，都离不开真诚两字，你真心对人，自然有人愿意帮助你。

小记者：学长的创业经历感染了很多人，那么最后学长对学弟学妹们有什么样的鼓励和期待呢？

李朋超：毕业以后，别嫌弃工资低，最主要是学习经验，别想一毕业就想拿高工资，这是不可能的。我最喜欢一句名言可以给大家分享下：知识可以让男孩变得帅气，让女孩变得更有魅力！本科的如果和我有相同的实践经验，那么我想我的发展其实没有他们好的，只是我的实践经验比较足，所以优势就出来了。我们在学校应该多读点书，读取做一些事情的方法，知识不一定是书上的，也是生活中。千万别呆在寝室老玩电脑啊，出去旅游也是读书，经常出去走走，没准会遇到自己的机遇也说不定呢。

小记者：谢谢学长的鼓励，相信我们每个想要创业的同学，都会带着真诚出发，收获属于我们的轨迹。
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学院党委副书记姜进致欢迎词，经管系主任章金萍主持论坛

创新开拓新天地，创业成就新梦想

浙江金融职业学院第四届“创业论坛”隆重举行

     [image: image1.jpg]



图为第四届创业论坛现场，左起：经营管理系主任章金萍教授、电商111班张赫同学、“瓯海恒隆”总经理黄建勤校友、学院党委副书记姜进教授、招生就业办主任朱明教授、“铁投融资租赁”副总经理赵广超校友、营销102班李朋超同学。

【本报讯】秋风送爽，丹桂飘香。2012年11月3日上午，诚信讲学堂座无虚席，浙江金融职业学院第四届创业论坛在此隆重举行。学院党委副书记姜进、招生就业办主任朱明、经营管理系领导章金萍、王瑾和殷世波等出席论坛。学院党委副书记姜进教授致欢迎词，经营管理系主任章金萍教授主持论坛并作总结性讲话。

本届“创业论坛”特地邀请了本校杰出校友温州市瓯海恒隆小额贷款股份有限公司总经理黄建勤、浙江省铁投融资租赁有限公司副总经理赵广超，以及在校创业的营销102班学生兼“音乐之声”琴行负责人李朋超、电子商务111班学生兼我校“网易印象派”创业者张赫等与会。

姜进副书记首先致辞，对校友们在百忙之中返校介绍创业历程和分享成功经验表示热烈欢迎和由衷感谢，姜进重点介绍了我院的“攀越计划”和内涵建设，创新创业的政策及丰硕成果，笃行创新创业学院的运作情况，并对全校的学子们提出了殷殷期盼。

在论坛上，黄建勤校友作了题为《我的创业经历》、赵广超校友作了题为《创业创新，创造价值》、李朋超同学作了题为《创业，你准备好了吗？》、张赫同学作了题为《我的创业心得》的演讲。嘉宾的精彩演讲博得在场师生的阵阵掌声。演讲结束之后，学生们踊跃提问，嘉宾们一一耐心细致回答了在座同学的提问。

最后，章金萍主任做了总结，并向在座的浙江金融职业学院学子们提出了殷切期望，要求大家“心存梦想的情怀，点燃创新创业的激情，秉持永不言弃的信念，坚持从小事做起，驾起创新创业之舟，享受创新创业的过程之美，驶向实现人生价值的彼岸。”
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每个专业均派学生代表参与了本届创业论坛，他们专心致志、饶有兴趣地参与了整个过程，论坛在热烈的掌声中结束。参加会议的还有经管系全体教师、系办工作人员和辅导员，以及全校各专业的学生代表。

浙江金融职业学院“创业论坛”由经营管理系承办，是我校示范性建设和深化内涵建设的成果和亮点之一，也是“攀越计划”的着力点之一。自从2009年以来迄今已经举办三届，今年是第四届。每届论坛系部都做了细致的准备和周到的服务。第四届论坛组委会由章金萍担任组长，王瑾和殷世波担任副组长，系办主任陆春光及辅导员王兰、王万志、于平原、王文华等参与了具体组织和宣传工作，尤其是经管系副书记王瑾老师对于论坛的举办做了精心的部署和规划。

历届论坛均邀请在创业方面取得卓越成就的校友参与论坛，同在校的学弟学妹们一起分享创新创业的                    酸甜苦辣，以进一步激发同学们创新创业的热情，引导学生成长。（执笔：吕宏程）                                                                                          [image: image17.jpg]
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在学校各级领导的关心和指导下，经营管理系认真落实攀越计划，积极深化内涵建设，创新创业工作不断越上新台。浙江金融职业学院副校级调研员、学院工会主席盖晓芬教授非常关注本系的创新创业工作，多次做出重要的指导性意见，并高度肯定了本报对于创新创业的宣传工作，勉励编辑部再接再厉，争取更优异的成绩。
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           创业之心


创业之初我觉得会遇到一下困难：资金、进货渠道和价格、店铺的位置选择、人脉资源不通畅。


    资金首先对我来说是一个大问题，我来自农村，家里没有什么资金供我创业，创业是很有风险的，因此必须自己解决，寻求合作伙伴。


没有熟悉的进货渠道。难以进到质优价合的商品，利润会缩水，投入会加大。


   店铺的位置，一条街上适合经营某一商品的店铺就几家，难以租到。


    没有良好的人脉资源。 


           张秀虎  营销12（4）


                                                                


                          





                                                           


                                                                     张秀虎


                                                                    营销12（4）2012.10.15








           我的梦想


我的创业梦想是想开一家自己设计的服装店（甚至更多）和自己家乡的青瓷专卖店。首先，我想开一家淘宝店，让自己赚第一桶金。然后再用这些钱去实现自己的创业梦想。淘宝店也可以买一些鞋子，饰品，衣服之类的东西。然后再用这些钱去创业，现在我自己还没有做很详细的创业规划。我想把自己的淘宝店开好之后再来做这个详细的规划。最后我对服装设计挺感兴趣的。虽然我自己设计的衣服不能穿在自己身上，穿在别人身上好看的话，心情也会变好。我们家乡的青瓷是申请了世界非遗的，是世界著名的。我想通过这个让更多的人来了解我们家乡和我们家乡的青瓷和宝剑。  


                                        叶芳





创业计划书


我的创业项目集中在绿化事业上，各种行道树及景观植物的育种、栽种及买卖。


绿化的事业占国家财政的支出越来越多，健康低碳的生活理念已然深入人心，在人的居室及客厅常能见到一些植物供人观赏，既有助于屋子中的客气流通，提供健康的环境又有一定的观赏价值，一直颇受欢迎。所以，植物的市场空间非常大，并且我具备一定的营销知识就更加具有优势。


除个人用之外，城市的绿化更是一块更大的蛋糕，城市的建设必定离不开植物，而这样就更需要大批的优质的植物，而且具有多元化的特点，而本人的目的就是这种多元化的植物贸易。我相信，现代先进的营销理念及网络营销一定可以帮助我战胜已在这个区域内的其他对手。


                                 张乾良  营销12(4)班








 


                                                                 





 





                                                                     








演讲要演 演讲主题：我的创业经历


      演讲要点：


1、介绍了自己的创业历程，希望自己成为真正意义上的银行家、农场主和慈善家，希望能够拥有自己创办的银行。


2、曾经对于首个金融改革实验区发表过较多的个人见解，得到领导的重视和媒体的关注。


3、人生规划：用第一个20年完成学业、第二个20年安稳安定地生活（在银行工作并在业余时间投资）、第三个20年成为真正意义上的银行家、第四个20年退休后为社会慈善事业作贡献。


4、无论成败，关键是享受过程，所以目标要定得远、定得大。


5、以乔布斯、马云的创业经历为例子说明：创业道路上要有亮剑精神，狭路相逢勇者胜。








姓名：张赫


家乡：河南郑州


班级：电子商务111班


座右铭：我还很渺小，我还需努力。


创业成绩：2011年11月份网易印象派入住金融学院


   2011年末金融学院印象派销量位于全国前三名


    2012年搬迁至银联B 幢，目前销量位居全国前五
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演讲主题：我的创业心得


演讲主要内容：


从信念、团队、实践、坚持、学习五个方面分享经验和心得。
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姓名：李朋超


班级：经营管理系营销102班学生


开办公司：音乐之声琴行（9月18日上午我院首家“校中店”式生产性实训基地“音乐之声”琴行开业）


获得荣誉：2011年在首届：”海纳杯”营销大赛中荣获鼓励奖


  2011年9月份琴行销售业绩突出被升为店长     


2011年在杭州琴行10月份荣获最佳销售业绩店长，销售业绩曾达到开业5周年以来最高业绩，并且得到奖金500元


  2011年8月份在杭州暑期工中荣获最佳销售员工得到奖金400元并且得到奖励一千伍佰元的吉他一把   


自我心得：我认为我的成功，是因为我有很多知心的朋友，我之所以能有那么好的运气，全靠真诚两个字，无论是做事还是做人，都离不开真诚两字，你真心对人，自然有人愿意帮助你。
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演讲主题：创业，你准备好了吗？


演讲主要内容：分享自己的创业经历
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2012年11月15日   总第02期    共四版   笃行创新创业学院
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创业一直是我的梦想，这个想法也是从我选择市场营销这门课程开始。大学所以也选择了这个专业，三年时间里给自己规划了攒钱的计划。做兼职和学习网上开店，并增强自己的专业知识和交际能力。争取在大三实习期间可以有一定的资金找几个有能力的合作伙伴开一家空中美食餐厅。里面的装饰要有中国风更要有西方味，满足一些外国友人，同时吸引中国白领级人员来此和外国友人畅谈。        褚晨晨  营销12（4）


                                                                     





































































































新曙光
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第二版---新曙光


------新生创新创业想法


第三版----老印迹


-----优秀校友创业历程


第四版----创业动态


----创业新闻及创业达人





老印迹





姓名：赵广超


创办公司：浙江国信汽车租赁有限公司


     杭州电动汽车实业发展有限公司


职务：浙江省铁投融资租赁有限公司副总经理


学习经历：加拿大魁北克大学项目管理硕士，


浙江银行学校1992届城市金融专业毕业生，在校期间担任校学生会主席。


创业历程：1、1992年毕业后分配进入浙江省国际信托投资公司，从事融资租赁业务工作。


2、筹建创办浙江省首家专业汽车租赁公司――浙江国信汽车租赁有限公司。


全程策划参与国有企业改制并获得成功。


3、策划成立杭州电动汽车实业发展有限公司，首创国内新能源电动汽车全新营运模式，拟在杭州实施租赁投放2万辆电动汽车项目。


4、参与省属国有企业集团所属融资租赁公司的筹建、业务资质报批和业务经营管理，担任副总。        


�





金融的知识


管理的学识





处事的常识


创业的胆识
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姓名：黄建勤


出生年月：1965年6月5日


籍贯：浙江温州


职务：温州市瓯海恒隆小额贷款股份有限公司总经理


创办公司：温州市瓯海恒隆小额贷款股份有限公司


学习经历：毕业于浙江银行学校 


浙江大学金融学本科毕业


上海财经大学金融学（国际金融方向）研究生结业。经济师。                       


工作历程：


1. 1984年7月毕业后，即被分配到农业银行温州市分行龙湾支行工作，一直工作到1993年。


2. 1993年被农行温州市分行指派到温州经济技术开发区，负责筹建农行温州经济技术开发区支行。支行成立后，我担任支行副行长、副行长主持工作，直到1999年调离农行。


3. 1999年下半年调离农行温州市分行，参加招商银行温州分行的筹建工作。在招行工作4年，担任过行长助理、副行长等职，2004年5月辞职。


4. 2004年5月辞去招行温州分行副行长职务，担任某外资公司总经理，2008年5月辞职。


5．2008年8月开始筹建温州市瓯海恒隆小额贷款股份有限公司，担任总经理至今。                               





心之所向


我的创业梦想就是希望未来能开一家专为年轻女性所设计的中档鞋店（高跟鞋），为所有爱美丽的时尚女性提供这样一个场所。


  创业之初，资金，经验，人脉，都有一定的限制条件，所以在创业之前一定会做的是市场调查。


很简单的一个创业梦想。              杨雨虹





创业需要我们的坚持


马云说过，作为一个创业者，首先要给自己一个梦想。有了一个理想以后，最重要是给自己一个承诺，承诺自己要把这件事做出来。没有条件的时候，只要你有梦想，只要你有良好的团队，坚定地执行，你是能够走到大洋的那一岸。他还有一句话与创业者共勉：今天很残酷，明天更残酷，但后天很美好，绝大多数人死在明天晚上，所以我们必须每天努力面对今天！不管未来会遇到多少困难，我想我都会坚持走下去！                                                                                        企管112  林海燕
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9．18号上午10:00首家“校中店”式生产性实训基地“音乐之声”琴行开业。该琴行的店长李鹏超、吉他培训老师、浙金院的学生、市场营销教研室两位该项目组的老师—周宏敏主任和陈小红参加了开业典礼。店长李鹏超主持开业典礼。


典礼在热烈的音乐声和愉快的气氛中举行，营销专业的两位老师为新店开业致上了贺词，祝愿新店开张一切顺利并能经办的越来越好。音乐培训老师也充满信心表达了自己的愿景，并即兴弹唱了一曲带动了全场的气氛。在礼炮庆祝过后，集体切了开业蛋糕并拍照留念。（市场营销教研室 陈小红）
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创业指导教研室
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演讲主题：创业创新，创造价值


演讲要点：


1、介绍了自己的创业历程


2、储备与坚持是创业的两大基石，可以先工作后创业。储备是储备知识和能力，不要把大好时间浪费、抓住时间学习。


3、创业并不限于工作。








创业动态








